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PROMOZIONI INVERNALI Dopo le limitazioni imposte dalla pandemia i negozi di vicinato sono tornati a riempirsi

Saldi, finalmente ¢’é fiducia

«Si compra senza esagerare»

Tante le persone in centro citta
Secondo le stime saranno oltre
320 mila le famiglie bresciane

Marta Giansanti

@@ Un lungo primo fine set-
timana di saldi pronto a con-
cludersi in bellezza. Grande,
infatti, & la soddisfazione sot-
to il cielo del commercio cit-
tadino: buono il volume de-
gli acquisti, con un incremen-
to rispetto allo scorso anno
secondo la maggior parte de-
gliaddetti ai lavori, e stupefa-
cente il continuo passaggio
di persone. Un viava di uomi-
ni e donne di ogni eta giunti
datuttala provincia (manon
solo) che hanno scelto la cit-
ta come meta prediletta per
lo shopping a prezzi ribassati
o anche solo per qualche ora
di svago prima del rientro di
lunedi a lavoro o a scuola.
Tantiicuriosi davanti alle ve-
trine dei negozi, ancora illu-
minate dalle luci natalizie e
impreziosite dai grandi adesi-
vi dedicati ai saldi. Un invito
a entrare, a curiosare tra gli
scaffali colmi di merce scon-
tatae, in molti casi, ad appro-
fittare del tradizionale perio-
do di fine stagione.

«Non ho un vero e proprio
budget, se quello che vedo
mi interessa, lo compro, ov-
viamente senza esagerare -
confessa Chiara Ottaviani a

che faranno acquisti scontati

Proseguiranno
fino al 5 marzo
Abbigliamento,
accessori

e calzature

i beni preferiti

spasso tra piazza Vittoria e
via X Giornate ora pedonaliz-
zata -. Credo che puntero so-
prattutto su vestiti, borse e
scarpe: vediamo pero di tro-
vare la convenienza». Ad ave-
re la meglio in queste lunghe
settimane di saldi, che si chiu-
deranno il 5 marzo, saranno
proprio l'abbigliamento, gli
accessori e le calzature.

Secondo le prime stime di
Confcommercio Brescia, sa-
ranno 326 mila le famiglie
bresciane (con una spesa me-
dia di poco pitt di 300 euro a
famiglia) a fare acquisti negli
oltre novemila negozi della
provincia. Previsto un giro di
affari di quasi cento milioni
di euro, in crescita del 10%
rispetto al 2022, pronto a su-
perarei 4,66 miliardi di valo-
re complessivo a livello nazio-
nale. Un salto importante ri-
spetto agli scorsi anni caratte-
rizzati della pandemia e da
tutto cio che ne € conseguito,
tra cui lo sviluppo e la diffu-
sione indiscriminata
delle-comimerce, oggi a
quanto pare in leggera re-
gressione. «Raramente com-
pro suinternet, lo faccio qua-
si esclusivamente per acqui-
stare prodotti tecnologici,
sia perché non c’¢ il bisogno
di provarli sia perché sono
molto pil convenienti - spie-

Rispetto al 2022
gli esercenti
si aspettano
una crescita
delle operazioni
del 10 per cento

ga Daniele Belussi, in attesa
della sua fidanzata fuori da
un negozio -. Per l'abbiglia-
mento e le calzature, invece,
preferisco rivolgermi a un ne-
gozio vero e proprio. Posso

provare i capi, posso contare
sui consigli molto spesso uti-
li delle commesse. Compere
immediate senza dover aspet-
tare la consegna del pacco
con tutte le incognite del ca-
so: unatrafila noiosa che pre-
ferisco evitare. Oggi la dedi-
chero a stare in giro, vedia-
mo se trovo qualcosa di inte-
ressante». A prediligere inve-
cel'online ¢ Maddalena Goz-
zi che ha scelto di fare una
passeggiata in centro con la
sua bambina di tre anni ma
senza aspettative di acqui-
sto. «Compro quasi tutto su
internet, lo trovo comodo, fa-
cile e conveniente - spiega -.
In particolare i vestiti, le scar-
peeivariaccessori che servo-
no perimiei due piccoli bam-
bini: mi piace molto un mar-
chio del Nord Europa, non fa-
cile da trovare in Italia. Mi
affido, quindi, all’'online: da
casa, veloce, sicuro e meno
costoso. Un’abitudine, pero,
che si & radicata con lo scop-
pio della pandemia e che pri-
ma non avevo».

Persone che incontri usanze
che trovi, e che si riflettono

pure nella scelta delle loca-
tion: negozi di vicinato con
annessa passeggiata in un
centro storico oppure tra le
gallerie di un centro commer-
ciale? «Non ho mai capito le
persone che amano trascorre-
re intere giornate chiusi den-
tro ai centri commerciali -
sottolinea Valerio Di Meo -.
Io li frequento raramente e,
possibilmente, in un giorno
feriale, quando la mancanza
diressa € quasi garantita. Ov-
viamente non andrei mai du-
rante il primo weekend di sal-
di. E poi - aggiunge - vuoi
mettere fare shopping tra le
bellezze di questa citta e far-
loinvecein unluogo freddo e
senza anima, come il centro
commerciale?». Un ritorno
alle origini e ai negozi di pros-
simita. che, secondo molte
persone, «favorira non solo
quella fetta di commercio a
conduzione familiare, ma
rendera anche molto piu at-
trattivi e vivi gli stupendi cen-
tri storici dei borghi e delle
cittax. °

Superficie 39 %
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Chiara Ottaviani

La stagione dei saldi invernali ciurera fino al prossimo 5 marzo: lavio sembra essere confortante 3
Valerio DiMeo

Daniele Belussi

Maddalena Gozzi
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@@ Un inizio positivo che fa
presagire un buon andamen-
to lungo T'intero periodo dei
saldi. E’il primo bilancio, ab-
bastanza soddisfacente, dei
principali rappresentanti del
mondo commerciale del terri-
torio provinciale. «Se ben ci
ricordiamo, lo scorso anno di
questo periodola citta era se-
mi deserta: la diffusione del
Covid aveva costretto una
buona percentuale di perso-
ne a restare chiuse in casa -
ricorda Carlo Massoletti, pre-
sidente di Confcommercio
Brescia -. In questi giorni la
situazione é ben diversa e il
notevole via vai nel centro sto-
rico lo dimostra».

Un buon afflusso che pero
non é per forza, sinonimo di
affari o di acquisto certo. «Le
persone sono abbastanza cir-
cospette: entrano, vedono e
curiosano tra la merce espo-
sta, ma fortunatamente fina-
lizzano - sottolinea Massolet-
ti - Un debutto dello shop-
ping a prezzi convenienti che
ci fa ben sperare per l'intera

I commercianti
respirano aria
di buoni affari

| titolari delle attivita piu fiduciosi
«Clienti attenti, ma presenti»

stagione dei saldi invernali».
Un andamento che potra go-
dere anche di un calo sensibi-
le del business dell’e-com-
merce. «Amazon ieri ha licen-
ziato 18 mila addetti - sottoli-
nea Massoletti -. L'online &
stato una bolla che ora si sta
sgonfiando. Probabilmente
c’e chi si € reso conto che non
vale la pena fare acquisti sul-
le piattaforme digitali, oppu-
re ¢’¢ chi & tornato ad apprez-
zare di nuovo l'acquisto nei
negozi fisici, perché dopotut-
to fare shopping & anche un
divertimento». A soffrire la
presenza delle piattaforme di
e-commerce ma soprattutto
I'aumento delle spese, invece,
sono i centri commerciali.
«L'online ha indubbiamente
inciso sul loro fatturato - spie-
ga Massoletti - ma ora a pesa-
re profondamente sono i co-
sti elevati. I centri commer-
ciali sono strutture molto
onerose, con bilanci a finean-
no sempre pill risicati».
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Lelimitazioni imposte dal Covid sono cessate: tornano i clienti onwy crew

Carlo Massoletti (Confcommercio)
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